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APICE ARQUITECTURA Y CONSTRUCCION

Introduccion

Linkedin es actualmente es la red profesional
mds importante del mundo, con mas de
1,000 millones de usuarios activos a nivel
global. En México, mas de 20 millones de
profesionales utilizan la plataforma, inclu-
yendo directores de operdciones, gerentes
de planta, desarrolladores inmobiliarios vy
duenios de PYMEs que constantemente
buscan expandir, modernizar o construir
nuevas instalaciones industriales.

GUIA EFECTIVA PARA CONSEGUIR CLIENTES EN LINKEDIN

En el sector de la construccion industrial,
LinkedIn no solo es un espacio para hacer
networking: es una herramienta clave para
prospectar clientes, generar confianza y abrir
oportunidades de negocio con tomadores
de decisiones de alto nivel.

Esta guia te muestra como usar Linkedin
para atraer clientes industriales de manera
profesional, paso a paso, con ejemplos
y datos reales.
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Paso 1. Optimiza tu perfil

como vitrina de confianza

Antes de buscar clientes, tu perfil debe
comunicar seguridad y experiencia.

Fotografia profesional: fondo neutro,
vestimenta formal.

Titulo (headline): evita poner solo el cargo.
Ejiemplo: "Ayudo a empresas a expandir sus
operaciones con naves industriales seguras,
modernas y eficientes.”

Seccion "Acerca de”: redacta un parrafo
explicando los problemas que resuelves,
tu experiencia y tus resultados.

Publicaciones y experiencia: incluye
imagenes de proyectos, cifras reales y
testimonios. Ejemplo: "Nave de 8,500 m?
en VYNMSA Park, Querétaro: entregada
en 5 meses, reduciendo 15% en costos de
energia gracias a diseno sustentable.”

GUIA EFECTIVA
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Paso 2. Define a tu cliente ideal
(ICP: Ideal Customer Profile)

En construccion industrial, los
perfiles clave son:

_Director de Operaciones
_Gerente de Proyectos
_Gerente de Planta

_Facilities Manager
_Desarrolladores inmobiliarios

Filtros recomendados en LinkedIn:

Cargo: "Director de Operaciones”,
"Gerente de Planta”, "Facilities Manager”.
Industria: "Manufactura”, "Logistica”,
“Alimentos y Bebidas”.

Ubicacion: Querétaro, Guanajuato,
Monterrey, CDMX, Puebla.

En 2024, el Bajio concentré el 34% de los
nuevos metros cuadrados construidos de
naves industriales en México (fuente: Solili
Reporte Industrial).

ARA CONSEGUIR CLIENTES EN LINKEDIN
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Paso 3.
Buscay

conecta -
estratégicamente ~ Y

Enviar solicitudes en frio no funciona.
El secreto esta en la personalizacion:

Ejemplo de solicitud de conexion: "Hola [Nombre],
vi que tu empresa estd creciendo en el sector
automotriz en Querétaro. Me dedico a apoyar a
companias como la tuya a planear y construir
espacios industriales adaptados al crecimiento.
Me encantaria conectar.”

Recomendaciones:

_Conecta primero con los decisores.
_Personaliza el mensaje en cada invitacion.
_Aplica la regla 80/20: 80% conexiones con
prospectos, 20% con colegas para fortalecer
credibilidad.

GUIA EFECTIVA PARA ¢ CUIR CLIENTES EN LINKEDIN




Paso 4. Genera confianza

con contenido personalidad

Publicar contenido constante te posiciona
como referente. Ejemplos:

_Casos de éxito: "Asi reducimos tiempos de
obra en un proyecto de 12,000 m2."

_Tips practicos: "3 puntos clave para
disenar una nave industrial eficiente.”
_Tendencias: "Como la energia solar esta
transformando la construccién industrial.”

Apice ha compartido proyectos con enfoque en
planeacion y ejecucion sin frenar operaciones,
generando interaccion y confianza en prospectos
industriales. Revisa nuestras redes sociales para
gue veas ejemplos de contenido de valor.
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aso 5. Usa

inkedIn Sales
av’i g ator e e e permite:

_Crear listas de leads segmentados.
_Recibir alertas cuando un prospecto

cambia de puesto o empresa.
_Integrar con CRM para dar seguimiento

El 65% de los vendedores B2B gque usan
LinkedIn Sales Navigator superan sus
cuotas de prospeccion (Linkedin Report
2024).
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Paso 7. Errores
que debes evitar

_Enviar mensajes genéricos
o de venta directa.

_Tener un perfil incompleto.

_Conectar masivamente sin
personalizacion.

_Publicar solo promociones
sin aportar valor.

_No dar seguimiento: el 70%
de las ventas requieren
minimo 5 interacciones
antes del cierre.
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APICE ARQUITECTURA ¥ CONSTRUCCION

Linkedin es mucho mas que una red
social: es un ecosistema de relaciones
profesionales donde las oportunidades
se construyen con confianza.
En el sector de la construccidn indus-
s trial, donde los proyectos representan
co n c I u S Io n inversiones millonarias y plazos largos,
la diferencia entre conseguir un cliente
o no estd en cdmo te presentas, como
generas valor y como acompanas al
prospecto en su proceso de decision.

La prospeccion no se trata de vender:
es abrir la puerta a la confianza.
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www.apiceac.com | contacto@apiceac.com | WhatsApp: +52 (442) 475 3008

Agenda una reunién con Apice y construyamos juntos el punto més alto de tu proyecto.



